MATCHWERK - ANLEITUNG

Exposé erstellen & teilen

Exposé-Vorschau, Teilen per Link, E-Mail, WhatsApp und
ImmoScout24 — und was der Interessent sieht

Zielgruppe: Vertriebspartner, Berater, Inhaber / Leitung, Backoffice
Stand: 01.10.2026 - automatisch erzeugt mit dem Doku-Studio - alle gezeigten Daten sind Demodaten
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BB DasExposé einer Einheit 6ffnen

Jede Einheit hat ein eigenes Exposé. Es wird nicht als Datei gespeichert, sondern bei jedem
Offnen live aus den Objektdaten erzeugt — Preisdnderungen, neue Fotos oder MaBnahmen

erscheinen sofort.
1. Links auf Objekte klicken und das Objekt 6ffnen (z. B. ,HasenbergstralBe 12").
2. Unter Einheiten & Preise (Ansicht Karten) an der gewlinschten Einheit auf Exposé klicken.

3. Das Exposé 6ffnet sich als Vorschau Uber der Objektseite; X SchlieBen fihrt zurick.

WE 03 Frei
- 3 Zimmer - 1. 0G links - 72 m?

KAUFPREIS FLACHE €/m: ZIMMER IST-MIETE SOLL-MIETE BRUTTORENDITE IST BRUTTORENDITE SOLL HAUSGELD GESAMTINVEST
299.000 € 72 m? 4153 € 3 —_ 1.010 € —_ 41 % 280 €/Monat 319.930 €
NEBENKOSTEN AFA-SATZ (GESCH.)

20.930 € 2%

$ 1. 0G links ¢ Balkon @ Keller 1 Bezugsfrei

Details Expfﬁé Reservieren | Kundenpaket (ZIP) 1 Alle Unterlagen (ZIP) Link E-Mail WhatsApp 1S24

Die Einheiten-Karte mit dem Knopf ,Exposé" und den Teilen-Kn&pfen rechts

Der Kopf zeigt Ort, Objekttyp, Objekt und Einheit, den Kaufpreis und Kurzinfos (Flache, Preis
pro m?, ,bezugsfrei" bzw. ,vermietet - Miete kalt", bei reservierten Einheiten ,, T Reserviert").

Darunter folgen die Fotos (vorrangig die Bilder der Einheit, sonst die Objektbilder) und die
Faktenkacheln:

e Wohnflache, Kaufpreis, Preis/m?, Baujahr
¢ Vermietung — Ist-Kaltmiete oder ,bezugsfrei - Soll ca. ..."

e Mietrendite — aus der Ist-Miete bzw., bei leeren Einheiten, als ,ca."-Wert aus der Soll-
Miete

¢ Energieausweis (Klasse, Kennwert, Ausweistyp) und Heizung/Energietrager, sofern
gepflegt



GREIF .

IMMOBILIEN

Huéenbergsfrdl&e 12— WEO03
299.000 € =~ wmem  bemgie

WOHNFLACHE KAUFPREIS PREIS / M? BAUJAHR

72m? 299.000€ 4183 € 1928

VERMIETUNG BRUTTORENDITE SOLL ENERGIEAUSWEIS HEIZUNG / .
* (ca.) ENERGIETRAGER
bezugsfrei - Soll a1% E-142
o
ca. 1010 € ! kwWh/(mza) -

Verbrauchsausweis

Gas-
Zentralheizung
(Bj. 2019)

Objekt-Historie & durchgefiihrte MaRnahmen

Kopf und Faktenkacheln des Exposés (Vorschau im ERP)

Bei Denkmal-Objekten erscheint zusatzlich ein Hinweis auf die erhéhte Abschreibung nach §§
7h/7i EStG.



K} Aufbaudes Exposés

Unter den Fakten ist das Exposé in feste Blécke gegliedert:

¢ Objekt-Historie & durchgefiihrte MaBnahmen — die Eintrage aus ,Historie & MaBnahmen"
des Objekts, gruppiert nach Kategorie (Heizung, Elektrik, Dach, Fassade, Fenster ...); jede
Kategorie klappt auf und zeigt Jahr und MaBBnahme.

¢ Miete & Rendite — Kaufpreis, Kaltmiete (Ist oder Soll, ca.), Jahresmiete und Mietrendite.
Die ausflUhrliche Investitionsrechnung (Finanzierung, Steuer, Cashflow) ist bewusst nicht
enthalten — sie gehort ins Beratungsgespréach.

WOHNFLACHE KAUFPREIS PREIS / M? BAUJAHR

72m? 299.000€ 4183 € 1928

VERMIETUNG BRUTTORENDITE SOLL ENERGIEAUSWEIS HEIZUNG /

. (cA) ENERGIETRAGER
bezugsfrei - Soll 1% E-142 Gas
ca.1.010 € e kWh/(m2a) - .
. Zentralheizung
Verbrauchsausweis .
(Bj. 2019)

Objekt-Historie & durchgefiihrte MaRnahmen

¥ Heizung 1

2019 Gas-Brennwerttherme erneuert

» Elektrik

¥ Dach -1 &

2016 Dach neu eingedeckt und gedammt

» Fassade -1

» Fenster -1

Miete & Rendite

Kaufpreis 299.000 €
Kaltmiete (Soll, ca.) 1.010 € / Monat
Jahresmiete 12120 €
Bruttorendite Soll (ca.) 41 %

Die vollstandige Investitionsrechnung — Finanzierung, Steuerwirkung, Cashflow und Vermdgensentwicklung Gber
die Haltedauer — erstellen wir individuell mit dir im Gespréach

Fotolibersicht

Objekt-Historie (aufgeklappt) und Miete & Rendite

¢ Fotolibersicht — getrennt nach ,Diese Einheit" und ,Das Objekt".

e Datenraum — alle hochgeladenen Unterlagen der Einheit und des Objekts in Ordnern je
Dokumentart (Exposé, Grundriss, Energieausweis ...) mit Download. Dokumente, die im
Objekt als vorhanden abgehakt, aber noch nicht hochgeladen sind, erscheinen mit ,,v/
verflgbar — senden wir dir zu".

¢ [ Reservierungsformular herunterladen — ladt die Reservierungsbestatigung als HTML-
Vorlage (Objekt, Einheit, Flache, Kaufpreis vorausgefullt; Kduferdaten zum Ausfillen).



ale HAltEaaUer — erstelen Wir InaiviaueLl mit air M Gesprach

Fotolibersicht

DIESE EINHEIT

DAS OBJEKT

oiiiti, oiiiiiig

I

FEH H

Datenraum
»> Energicausweis - 1
> Exposé |

v Grundriss - 1

Grundriss WE 03.pdf
»> Hausgeldabrechnung - 1
> Teilungserklarung 1

> WEG-Protokoll - 1

Mietvertriage  verfiighar — senden wir dir zu
Grundbuchauszug V verfiighar — senden wir dir zu
Bilder innen/auBen  verfiighar — senden wir dir zu

B Reservierungsformular herunlarludag — ausfillen & an uns zurlicksenden

Datenraum nach Dokumentart und Download des Reservierungsformulars

¢ Objektbeschreibung & Lage — eingeklappt, damit das Exposé schlank bleibt; ein Klick
zeigt Beschreibung sowie Lage & Infrastruktur.

¢ Dein Ansprechpartner — der Name des Vertrieblers, der das Exposé teilt, mit dem Knopf
Beratungsgesprach anfragen (6ffnet eine vorbereitete E-Mail an info@greifco.de).

¢ Rechtlicher Hinweis & Haftungsausschluss — unverbindliche Angaben, kein Angebot,
Zwischenverkauf vorbehalten.



> Exposé |

¥ [ Grundriss 1
Grundriss WE 03.pdf

»> Hausgeldabrechnung - 1
> Teilungserklarung 1

> WEG-Protokoll - 1

Mietvertrage  verfiighar — senden wir dir zu
Grundbuchauszug V verfiighar — senden wir dir zu
Bilder innen/auBen  verfiighar — senden wir dir zu

B Reservierungsformular herunterladen — austillen & an uns zuriicksenden

¥ Objektbeschreibung & Lage - zuklappen X

DAS OBJEKT
Gepflegtes Mehrfamilienhaus aus den 1920er-Jahren mit sechs Einheiten. Heizung, Fenster und Dach

wurden in den letzten Jahren erneuert — ideale Kapitalanlage mit Mietsteigerungspotenzial.

% LAGE & INFRASTRUKTUR
Beliebte Halbh&henlage im Stuttgarter Westen, 5 Min. zur S-Bahn Feuersee, Einkaufen, Schulen und
Arzte fuBlaufig.

70176 Stuttgart

DEIN ANSPRECHPARTNER

Philipp Greif

s Angebot dar. Alle

gen
vollstindigkelt und Aktualitit wi
en Wirkungen sind ca.-Werte bzw. unverbindliche Prognosen und keine zugesicherten Eige:

und wurden mit Sorgfalt nach b

t m Wissen erstellt; for ihre
keine Gewahr oder Haftung Obernommen. Angaben zu Flichen, M

ete, Kosten,

chaften.
Rechtlich maBseblich sind allein die Reselungen des notariellen Kaufvertrass. Dieses Exoosé ersetzt keine Rechts-. Steuer- ader

Beschreibung & Lage, Ansprechpartner und rechtlicher Hinweis

Hinweis: In der Vorschau im ERP siehst du alle Unterlagen. Das 6ffentliche Exposé, das
Interessenten Uber den geteilten Link 6ffnen, zeigt nur die Bilder; Dokumente erscheinen dort
ausschlieBlich als ,verfligbar — senden wir dir zu" (siehe unten).



ED Exposé teilen — Link, E-Mail, WhatsApp, ImmoScout24

Rechts unten an jeder Einheiten-Karte stehen die Teilen-Knopfe:

» Link kopieren — legt den Exposé-Link in die Zwischenablage; unten erscheint ,, &
Exposé-Link kopiert".
e | E-Mail — 6ffnet dein E-Mail-Programm mit Betreff ,,Exposé <Objekt> — <Einheit>"
und dem Link im Text.

e O WhatsApp — 6ffnet WhatsApp (Web oder App) mit einer fertigen Nachricht inkl. Link.

e 1S24 — kopiert einen Inseratstext fiir ImmoScout24 (Titel, Beschreibung, Lage, Eckdaten
wie Kaufpreis, Flache, Mieten, Rendite, Hausgeld, Exposé-Link, Kontakt, Haftungshinweis)
und 6ffnet ImmoScout24 ,,Objekt einstellen" in einem neuen Tab — dort figst du den Text
ein.

WE 03
- 3 Zimmer - 1. OG links - 72 m?

KAUFPREIS FLACHE €/m: ZIMMER IST-MIETE SOLL-MIETE BRUTTORENDITE IST BRUTTORENDITE SOLL HAUSGELD GESAMTINVEST
299.000 € 72 m? 4153 € 3 —_ 1.010 € —_ 41 % 280 €/Monat 319.930 €

NEBENKOSTEN AFA-SATZ (GESCH.)

20.930 € 2%

Frei

$ 1. 0G links ¢ Balkon @ Keller i Bezugsfrei

Details Exposé Reservieren | Kundenpaket (ZIP) 1 Alle Unterlagen (ZIP) Link | E-Mail | WhatsApp IS?‘

Die Teilen-Kn&pfe an der Einheiten-Karte



KAUFPREIS GESAMTINVEST
289.000 € 71m? 4.070 € 3 880 € 990 € 3.7 % 41 % 275 €/Monat 309.230 €

e Matchwerk 20.230€ 2%

$ EG rechts Keller Vermietet seit 08/2016
M Dpashboard
Details Exposé | Kundenpaket (ZIP) I Alle Unterlagen (ZIP) Link E-Mail WhatsApp 1524
& Objekte
B Marktplatz
wiE 03 - B . Frel
& Netzwerk — 3 Zimmer - 1. OG links - 72 m?
CRM KAUFPREIS FLACHE eme ZIMMER 1ST-MIETE SOLL-MIETE BRUTTORENDITE IST BRUTTORENDITE SOLL HAUSGELD GESAMTINVEST
299.000 € 72 m? 4153 € 3 = 1.010 € = 41 % 280 €/Monat 319.930 €
porEinis NEBENKOSTEN  AFA-SATZ (GESGH.)
20.930 € 2%
3 Provisionen
® 10Glinks ¢ Balken @ Keller s Bezugsfrei
# Stammbaum
Team-Board Details Exposé 1K (2IP) 1 Alle Unterlagen (ZIP) Lg\k E-Mail WhatsApp 1524
f. Team
Betrieb WE 04
Investagon (2)
KAUFPREIS GESAMTINVEST
- 229.000 € 55 m? 4164 € 2 710 € 790 € 37 % 41 % 235 €/Monat 245.030 €
# Ki-Assistent
Einstellungen 16.030 € 29
¥ 1.0G rechts Keller Vermietet seit 11/2020
Details Exposé Reservierung abbrechen 1 Kundenpaket (ZIP) 1 Alle Unterlagen (ZIP) Link E-Mail WhatsApp 1524
R WE 05
P Philipp Grelf
Administrator
Kostenfrel - unbegrenat 7/= KAUFPREIS & Cpr A GESAMTINVEST
389.000 € 24 m? 4138 € 4 1150 € 1290 € 3,5% 4,0 % 350 €/Monat 416.230 €

Nach dem Klick auf & : Der Link liegt in der Zwischenablage
Der Exposé-Link

Der Link hat die Form ../#expose=<Objekt>~<Einheit>~<Vertriebler>~<Konto> , z. B. #expose=0-
001~WE%2003~philipp~1 . Er enthéalt:

e das Objekt und die Einheit,

e dich als Ansprechpartner — der Interessent sieht deinen Namen, und der Lead wird mit
,Link von ..." vermerkt,

¢ die Konto-Nummer deiner Firma (Objekt-Nummern sind nur je Firma eindeutig).
Wichtig: Der Link funktioniert nur, solange das Objekt den Status Live oder Abverkauf hat. In

allen anderen Status (Eingang ... Freigabe, Verkauft) — und sobald die Einheit selbst
beurkundet ist — sieht der Interessent ,,[Exposé nicht verflgbar".



n Was der Interessent sieht — das E-Mail-Gate

Offnet jemand den Link, erscheint zuerst das E-Mail-Gate — ohne Anmeldung, im Greif-Design:

e Oben steht, um welches Objekt und welche Einheit es geht.
¢ Dein Name und Deine E-Mail-Adresse (Pflicht, E-Mail wird auf Format gepruift).

e Einwilligung (Pflicht): Speicherung von Name und E-Mail, Information Uiber Anderungen
am Angebot (Preis, Miete, Verkauf) per E-Mail, jederzeit widerrufbar (Art. 6 Abs. 1 lit. a
DSGVO).

e Unten: Dein Ansprechpartner (aus dem Link) und der Verantwortliche im Sinne der
DSGVO.

GREIF o

IMMOBILIEN

se - HasenbergstraBe 12 — WE 03

0176 Stuttgart - MFH -

Bitte hinterlege einmalig deinen Namen und deine
E-Mail-Adresse, um das Exposé zu 6ffnen. Wir
informieren dich automatisch, wenn sich
Konditionen dndern oder das Objekt verkauft wird.

Dein Name

Vor- und Nachname

Deine E-Mail-Adresse

name@beispiel.de

Das E-Mail-Gate des 6ffentlichen Exposés

Fehlt die Einwilligung, erscheint ,Bitte bestatige die Einwilligung zur Datenverarbeitung." — das
Exposé o6ffnet sich erst mit Haken.



GREIF co.

IMMOBILIEN

Expose - HasenbergstraBe 12 — WE 03
0176 Stuttgart - MFH - WEG - Altbau

Als lena.hartmann@beispiel.e fortfahren? Nicht du?

Bitte bestétige die Einwilligung zur
Datenverarbeitung.

Exposé ansehen

Ohne Einwilligung geht es nicht weiter

Die E-Mail-Adresse wird im Browser des Interessenten gemerkt: Offnet er spiter weitere
Exposé-Links, kommt er ohne erneute Eingabe direkt zum Exposé (das Abo fiir die neue Einheit
wird still erganzt).



) Anmelden und Exposé ansehen

1. Name und E-Mail eingeben.

2. Den Haken bei der Einwilligung setzen.

3. Exposé ansehen klicken.

r

Expose - HasenbergstraBe 12 — WE 03
f0176 Stuttgart - MFH - WEG - Altbau

Als lena.hartmann@beispiel.e fortfahren? Nicht du?

Flr dieses Expose bestatigst du bitte noch einmal die
Einwilligung — wir informieren dich dann dber

Anderungen an genau diesem Angebot.

leh willige ein, dass die Greif & Co. Immobilienberatung
rmeinen Namen und meine E-Mail-Adresse speichert und
verarbeitet, um mir dieses Exposé bereitzustellan, mich
iiber Anderungen an diesem Angebot (z. B. Preis, Miete,
Verkauf) per E-Mail zu informieren und mich hiarzu ggf.
zu kontaktieren (Arc & Abs, 1 lit a DSGVO). lch kann diese
Einwilligung jederzeit formods mit Wirkung for die Zukunft
widerrufen per E-Mail an infog@greifco.de oder durch
Antwort Abmelden” auf eine unserer E-Mails. Meine

Daten werden dann geldscht und nicht an Dritte

weitergegeben. *

Exposé ansehen

Dein Ansprechpartner: Philipp Greif, Greif & Co. Immaobilien -
Verantwortlicher i. 5. d. DSGVO: Greif & Co.

Immobilienberatung, Stuttgart - greifco.de

Ausgefilltes Gate mit Einwilligung

Das offentliche Exposé entspricht im Aufbau der Vorschau im ERP, zeigt aber nur freigegebene

Inhalte:

e Fakten inkl. Energieausweis und Heizung/Energietrager, Fotos (nur Bilddateien), Objekt-
Historie, Miete & Rendite, Objektbeschreibung & Lage,

e im Datenraum keine Downloads — die als vorhanden markierten Unterlagen stehen mit

- verfligbar — senden wir dir zu" da,

e das Reservierungsformular zum Herunterladen,

e den Ansprechpartner aus dem Link (mit vollemm Namen) und den rechtlichen Hinweis.



Interne Angaben — Mieternamen, Kaution, Notizen, die Storyline der Einheit — werden nie an
das 6ffentliche Exposé Ubertragen.

GRE'FSO KAPITALANLAGE

IMMOBILIEN

MFH - WEG - Altbau

Hasenbergstral&e 12— WEO03
299.000 € =m smem  bewgste

WOHNFLACHE KAUFPREIS PREIS / m? BAUJAHR
72m? 299.000 € 4153 € 1928
3
VERMIETUNG BRUTTORENDITE SOLL ENERGIEAUSWEIS HEIZUNG / .
bezugsfrei - Soll ‘;'; E-142 ;‘;’:'““"““
ca.1.010 € e kWh/(m2a) - )
. Zentralheizung
Verbrauchsausweis .
(Bj. 2019)

Objekt-Historie & durchgefiihrte MaRnahmen

» Heizung

Das offentliche Exposé aus Sicht des Interessenten



Datenraum

Mietvertrige V verfiighar — senden wir dir zu
Energieausweis + verfiighar — senden wir dir zu
WEG-Protokolle V verfiighar — senden wir dir zu
Grundbuchauszug + verfiighar — senden wir dir zu
& .
Hausgeldabrechnung + verfiighar — senden wir dir zu
Teilungserklarung  verfiighar — senden wir dir zu
Bilder innen/auBen  verfiighar — senden wir dir zu

B Reservierungsformular herunterladen — ausflllen & an uns zuriicksenden

» Objektbeschreibung & Lage - auikloppen

DEIN ANSPRECHPARTNER

Greif & Co. Immobilien - Stuttgart

RECHTLICHER HINWEIS & HAFTUNGSAUSSCHLUSS
dliches

Dieses Exposé dient ausschll verbi

bleibt die 18 fi

Gesundheit. Es gilt das

Offentlicher Datenraum: Unterlagen werden auf Anfrage zugeschickt
Verkaufte Einheiten

Sobald eine Einheit beurkundet ist, ist ihr Exposé-Link erledigt: Wer ihn &6ffnet, sieht ,,Exposé
nicht verfigbar — Diese Einheit ist nicht mehr im Angebot oder der Link ist veraltet." Dasselbe
gilt fUr alle Einheiten, wenn das Objekt nicht (mehr) im Status Live oder Abverkauf ist.



GREIF .

IMMOBILIEN

Exposé nicht verfligbar

Diese Einheit ist nicht mehr im Angebot oder der Link ist veraltet.

Link auf eine bereits verkaufte Einheit (HasenbergstraBe 12, WE 01)



a Der Interessent als Lead im CRM

Mit dem Absenden des Gates passiert im Hintergrund zweierlei:

1. Der Interessent wird als Abonnent dieser Einheit gespeichert (E-Mail, Name, Berater).

2. Er wird als Lead im CRM angelegt — Stufe Lead, Kategorie Exposé-Interessent, ohne
Betreuer, mit dem Objekt als Interesse und einer Notiz ,,Uber Exposé-Link angemeldet:
<Objekt> — <Einheit> (Link von ...) - Einwilligung Exposé-Updates <Datum>". Gibt es die
E-Mail-Adresse schon im CRM, wird nur das Objekt beim bestehenden Kontakt ergianzt —
keine Dubletten.

So findest du ihn:

1. Links CRM o&ffnen.
2. In der Vertriebler-Ubersicht auf & Nicht zugeteilt (neue Leads) klicken.

3. Den Lead o6ffnen und Uber die Betreuer-Auswahl zuteilen.

Philipp Greif (TN | Benutzer & Einladungen | ([T

£} Matchwerk CRM - Lead-Funnel
ERTRIEBSPLATTEOR Lead-Funnel gesamt — Klick auf einen Berater filtert die Ansicht
M Dashboard LEADS IM SYSTEM FUNNEL — NICHT ZUGETEILTE LEADS
A objekte 17 Lead S ¢
15 ak Termin vereinbaren o
_ 5 aktiv o
B Marktplatz Beratungstermin 1]
Philipp (Inhaber / Leitung) 6 Leads - 5 aktiv Nachfassen o
& Netzwerk .
Tim (Berater) 5 Leads - 4 aktiv Reservierung o
Finanzierung o
%2 CRM Marlon (Berater) 2 Leads - 2 aktiv
Besichtigung o
B vorginge RNt zugetaltti{novalloaria) “ Notartermin °
Filter aufheben — alle zeigen Abgeschlossen o
M) Provisionen
B Stammbaum )
Neuer Lead (Name) ... + Anlegen
@ Team-Board
Import zutsilen an: — niemand — v € Leads importisren (CSV/Excel) Board: # neue Leads (nicht zugeteilt) v 5 Leads abrufen Funnel-Anbindung
£ Team
=] Board - 4 leads — Karte ziehen oder — — verschieben — seitlich scrollen fOr weitere Stufen
% Betrieb o i o i )
KONTAKTTYP: @ Kunde @ Interessent @ Multiplikator @ Objekigeber @ Finanzierer @ Partner @ Sonstige @ Funnel-Lead @ Exposé-Interessent
B Investagon (2)
1. lead 2. Termin vereinbaren 3. Beratungstermin 4. Nachfassen 5. Reservierung

# Kl-Assistent

Lena Hagtmann Karten hierher ziehen Karten hierher ziehen Karten hierher ziehen Karten hierher

## Einstellungen

HasenbergstraBe 12

Kevin Hofmann

Philipp Greif
Administrator

P

Kostenfrei - unbegrenzt 7/«

Der neue Exposé-Interessent unter ,Nicht zugeteilt"

Rechte: Nicht zugeteilte Leads sehen Administratoren und Inhaber / Leitung; Vertriebler sehen
nur ihnen zugeteilte oder selbst angelegte Leads.



Automatische Benachrichtigung der Abonnenten

Matchwerk vergleicht bei jedem Speichern der Objektdaten den alten mit dem neuen Stand
und schreibt allen Abonnenten der betroffenen Einheit automatisch eine E-Mail, wenn sich
e der Kaufpreis der Einheit andert (,,Kaufpreis: 299.000 € — 289.000 €"),
¢ die Kaltmiete (Ist-Miete) der Einheit dndert, oder
e das Objekt auf den Status Verkauft wechselt (,Das Objekt wurde verkauft.").

Den Preis anderst du wie gewohnt, z. B. unter Einheiten & Preise — . Bearbeiten oder in den

Details der Einheit. Sobald die Anderung gespeichert ist (automatisch nach ca. einer Sekunde),
geht die Mail raus.

— wEruunUENED FaruEn — > TOUET e i FIOV. 7 riegeuen

Auf den Marktplatz stellen (fur alle Vertriebe sichtbar): rav. % Auf Marktplatz

£} Matchwerk

B Dashboard Historie & MaRnahmen
as oar

Wann wurde was gemacht (Dach, Fassade, Heizung, Stringe ...)? Erscheint automatisch im Exposé
& Objekte
Fassade v 2022  Fassadenanstrich und Balkonsanierung P

B Marktplatz

Fenster ¥ 2021 Neue Kunststofffenster mit 3-fach-Verglasung X
& Netzwerk Heizung ~ 2019 Gas-Brennwerttherme erneuert X
CRM Dach v 2016 Dach neu eingedeckt und geddmmt X
Vorgange Elektrik v 2014 Elektrosteigleitungen erneuert *

3 Provisionen + Eintrag (Kategorie + Jahr)

# Stammbaum

Team-Board Einheiten & Preise SKarten = Tabelle
£ Team 2 von 6 frei 2 reserviert v 2 verkauft
Betrieb Einheit zi. Fliche m®*  Etage Kaufpreis € Ist-Miete € Soll-Miete €  HG uml. € HGn.uml. € Status
Investagon (2) WE 01 2 54 EG links 219000 690 780 160 70
+ Kl-Assistent WE 02 3 kil EG rechts 288000 880 290 190 85
Einstellungen WE 03 3 72 1. 0G links 289000 x = 0 1010 195 85 Frei v
WE 04 2 55 1. 0G rechts 229000 710 790 165 70
WE 05 4 94 2.0G 382000 50 1220 240 10
WE 06 2 48 Dachgeschoss 208000 0 720 140 60 Frei v
A + Einheit
chart Anderungen werde srnatisc 1 st h

Kostenfrei - unbegrenzt 7/« . Volumen: 1.624.000 €  Bruttoprovision 9 % (

) 1 148160 €

Kaufpreis von WE 03 auf 289.000 € gesenkt — die Abonnentin wird automatisch informiert

Die Mail nennt Objekt, Einheit, Ort, die Anderung und den Berater aus dem Link und enthilt
den Widerrufshinweis (,Abmelden" per Antwort oder an info@greifco.de).

Hinweise:

e Ohne eingerichteten Mailversand (Server ohne SMTP-Passwort) werden die Mails nicht
verschickt, sondern nur im Server-Protokoll vermerkt.

e Eine einzelne beurkundete Einheit l6st keine Mail aus — erst der Objektstatus ,Verkauft".



e Die Mail wird beim automatischen Speichern ausgeldst. Tippe neue Preise deshalb zlgig
in einem Zug ein — sonst kann ein unfertiger Zwischenwert gespeichert und gemeldet
werden.

Matchwerk - Anleitung - Exposé erstellen & teilen - Stand 0110.2026 - erzeugt aus dem versionierten Storyboard
(doku_studio/) — bei Anderungen einfach neu generieren.



